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ESCUELA DE AGRONEGOCIOS Y COMERCIALIZACION ESAC

ﬂ ESAC es una propuesta institucional parah

construccion del conocimiento y el aprendizaje
compartido. Dia a dia se disenan en el territorio
mecanismos de intervencion que se deben conjugar
en la implementacion de la politica publica.

La presente edicion es parte de un proceso de
mejora que el Ministerio de Agricultura y Ganaderia
articulara de forma sistematica y escalonada con
su propio esfuerzo.

El propdsito es dialogar sobre perspectivas,
proponer herramientas y disenar metodologias en
base a las experticias y conocimientos técnicos que
permitan fortalecer l|la asistencia comercial y el
extensionismo rural, siendo un servicio que el MAG

La PERCEPCION nos permite tener una lectura de
la realidad a través de nuestros sentidos y
sentimientos (Hechos, Sucesos, Objetos,

Cambios)

-

" La percepcion es la manera de como interpretamos la informacién
externa e interna, que recibimos a través de nuestros sentidos
(Estimulos), de manera que adquiera significado para nosotros

(Sentimientos).

oferta a productores pequenos, medianos y de la

\gricultura Familiar Campesina. /

SEAN TODOS USTEDES
BIENVENIDAS Y BIENVENIDOS




MAG: OBJETIVO Y MODALIDAD DE LA ESCUELA DE AGRONEGOCIOS

Y COMERCIALIZACION - ESAC

OBJETIVO

4 ) ) )
MEJORAR LAS PRACTICAS DE EXTENSIONISMO COMERCIAL Y MECANISMOS OPERATIVOS EN LA GESTION DE

AGRONEGOCIOS Y EMPRENDIMIENTOS RURALES, MEDIANTE EL PERFECCIONAMIENTO DE CAPACIDADES
TECNICAS EN TERRITORIO Y LA ADAPTACION DE HERRAMIENTAS COMERCIALES QUE INCIDAN EN LA
GENERACION DE MAYORES UTILIDADES, PRESENCIA EN LOS MERCADOS Y LIDERAZGO DE LAS FAMILIAS
\CAMPESINAS A QUIENES APOYAMOS.

s

MODALIDAD
4 N

LA FASE SINCRONICA SERA VIRTUAL A TRAVES DE CHARLAS QUE BAJO LA MODALIDAD DE TALLERES REQUIERE
QUE LOS PARTICIPANTES COMPARTAN SUS EXPERIENCIAS Y ENRIQUEZCAN LA BIBLIOGRAFIA RECOMENDADA Y
VIDEOS QUE ORIENTARAN LAS FINALIDADES DE CADA MODULO.

SE IMPARTIRAN TRES MODULOS EN BASE A UNA TEMATICA PLANTEADA, LA MISMA QUE ABORDA E
INTERACTUA CON LAS/LOS FACILITADORES. EN CADA UNA DE LAS SESIONES. SE HA PROPUESTO
COMPLEMENTAR EL APRENDIZAJE CON LA APLICACION DE HERRAMIENTAS DE ANALISIS, TRABAJOS
QNDIVIDUALES Y LA INTERACCION CON PERSONAS PRODUCTORAS Y ORGANIZACIONES CAMPESINAS. /




MAG: ENTORNO ESPERADO DE LA ESCUELA DE AGRONEGOCIOS

Y COMERCIALIZACION - ESAC

EL DESARROLLO E IMPLEMENTACION DE LA ESCUELA
DE AGRONEGOCIOS Y COMERCIALIZACION - ESAC,
SE PLANTEA COMO UN PROCESO DE PREPARACION E
INDUCCION  TECNICA QUE PROMOVERA  EL
FORTALECIMIENTO DE CAPACIDADES PARA EL
PERFECCIONAMIENTO Y ESCALONAMIENTO DE LOS
PROCESOS DE COMERCIALIZACION.

ELLO SIGNIFICA EN EL CORTO PLAZO, CONSOLIDAR
LAS CAPACIDADES DE GESTION COMERCIAL DE
PRODUCTORES/AS Y ORGANIZACIONES CAMPESINAS,
PARA QUE SU OFERTA PRODUCTIVA TRANSITE DE LOS
ESPACIOS DE VENTA LOCAL, A MERCADOS
MICROREGIONALES Y NACIONALES POR
SEGMENTACION Y VOLUMEN.

LA ESAC COMPROMETE LA PARTICIPACION DE MAS DE
80 TECNICOS/AS DEL PROYECTO PIATER, CON UNA
CERTIFICACION DE 120 HORAS ACADEMICAS.

\_ _/

LA COMERCIALIZACION
SOSTENIBLE SE LOGRA
HACIENDO MAS FUERTE, SU
ESLABON MAS DEBIL




MAG - CONTEXTO DE INTERVENCION TERRITORIAL EN BASE A LA

SEGMENTACION DE PRODUCTORES Y MERCADOS
/3 ™ | COMERCIALIZACION
VOLUMEN = Asociatividad productiva + AGROPECUARIA
Especializacion comercial

Cadena de Valor y Distribucion,

Mercados Mayoristas, Acuerdos CONTEXTO
- 4 NACIONAL
(2 REDES DE INNOVACION
SEGMENTACION Calidad productlva s i AGROPECUARIA
Mercados especializados L/

Centros de acopio, Costos operativos,
Marcas, Empaques, Certificaciones CONTEXTO
MICRO

REGIONAL
T DIVERSIFICACION = Produccion N AGRICULTURA FAMILIAR
Primaria + Valor agregado + CAMPESINA
Asociatividad
‘ Soberania alimentaria, Circuitos
, \_ Cortos, Mercadeo Asociativo y) CONTEXTO
\ LOCAL




ESAC - PROPUESTA DE CAPACITACION MODULAR

MODULO | - TEMAS Y SUBTEMAS - CRONOGRAMA

HORA DE
TEMA SUBTEMA
V.53 1ra 2da 3ra Ata
1. Conceptos basicos, 1.1 Sistema agroproductivo sostenible bajo el enfogue de 1 WIERMES
contexto v cadena agroalimentaria 08 5EP
competitividad 1.2. Mapeo de cadenas agroalimentarias - Eslabones, 1 VIERMES
agroalimentaria Actores, Contextos y Factores 08 SEP

. Practicas adecuadas 21 Practicas adecuadas de produccidn, vy poscosechay 1 LUMES
de produccian, agregacion de valor con enfoque de calidad. 11 SEFP
poscasecha, acopio y 22 Propuesta de produccion para el mercado v 1 LUNES
mercadeo determinacidn de |la oferta comercial por consumo 11.SEP

. Economia del sistermna 31 Flujo del proceso productivo - Conceptos, unidades v 2 WIERMES
familiar diversificado andlisis financiero del negocio rural 155EP

3.2 Andlisis de costos en el proceso productivo, equilibrio ) LUMNES
comercial y riesgos econdmicos 18 5SEP

_ El mercado local v sus 4.1 Relaciones del mercado y circuitos comerciales -

o I ; i 1 WIERMES
circuitos - Actores v Identifizcacion de actores, relaciones ¥y Herramientas para 29 SEP
relaciones sU comprension

42 Circuitos alternativos - Tipologia, Actores y Finalidad 1 WIERMES
22 SEP

. Andlisis de la 5.1. Percepciones, parametros v contexto para el accionar de 1 LUMNES
estructura organizativa, una organizacian 25 SEP
asociatividad y 5.2 Capacidades y aptitudes organizativas - Andlisis FODA, 1 LUNES
2b]LlEs Disefio de estrategias para la comercializacion en

L . 255EF
circuitos alternativos.

. Escenarios de 6.1 Andlisis de la problematica, factores y relaciones (causa y VIERMNES
desarrollo v crecimiento efecto) - Seleccidn de una problematica a resolver 29 SEP
arganizacional 6.2_Herramientas de planificacidn y desarrollo organizacional LUNES

para la produccidn comercial 02 .0CT




A --'- A. NDA A ' '. A\ P

0D U A =S A RUONOGRAMA
OCTUBRE 2023
TEMA SUBTEMA HORA DE
CLASE 1ra 2da 3ra Ata
1. Marco de 1.1. Aspectos conceptuales de valor 2 VIERNES
referencia agregado 06.0CT
12 El Mercado 2 MARTES
10.0CT
2. Estrategiasy 2 1. Conservacion, transformacion, 2 VIERNES
mecanismos etiguetado 13.0CT
para agregar - —
valor. 2 2_ Diferenciacion de productos 2 LUNES
16.0CT
2.3. Otros mecanismos para agregar valor 2 VIERNES
20.0CT
3. Gestion de 3.1. Objetivos, importancia y ejemplos 2 LUNES
Costos para dirigida a negocios agropecuarios
T 23 .0CT
asociatividad
comercial 2
VIERNES
27.0CT
4_ Politicas publicas | 4.1 Aspectos conceptuales e Instrumentos de 2
y desarrollos politicas puablicas, Desarrollos LUNES
institucionales mstltumpnales, factores de exito y 300CT
oportunidades




ESAC - PROPUESTA DE CAPACITACION MODULAR

MODULO Il - TEMAS Y SUBTEMAS - CRONOGRAMA

HORA NOVIEMBRE / DICIEMBRE 2023
TEMA SUBTEMA t:mSEnE
ira 2da 3dra 413 ota
1 Mercados 1.1 Generalidades de los mercados 9 LUNES
Agropecuarios y su Agropecuarios por volumen (nacional e 06_NOV
acceso internacional) y competitividad
12 Generalidades del acceso y potencial acceso
a los mercados agropecuarios por volumen
(ejemplo ruta del exportador)
1.3. Tipos de mercados agropecuarios en el
Ecuador
1 4. Asociatividad comercial para el acceso a
mercados por voldmenes para productos
agropecuarios
2. Venta consultiva: | 2.1 Generalidades y caracteristicas de las ventas 9 VIERNES
{caracterizando consultivas para mercados 10.NOV
Ll ig] 22 Aplicaciones de la venta consultiva
2 3. Resolucidn de problemas y satisfaccion de
necesidades para la demanda agropecuaria
2 4 |dentificacidn de caracteristicas y beneficios
por parte de la oferta productiva
3. Cadena de 3.1 Cadena de distribucion, sus caracteristicas y 9 LUNES
distribucidn y aplicaciones 13 NOV
cadena de valor 3.2. Cadena de valor, sus caracteristicas y
aplicaciones
3.3 ;Como mejorar el acceso a los mercados?
3.4. Conociendo y caracterizando al consumidor
4. Venta consultivay | 4.1 Caracterizando a la demanda y a la oferta 2 VIERNES
sus estrategias productiva. Y, proceso de venta en 7 pasos para el 17.NOV
cierre del negocio




ESAC - PROPUESTA DE CAPACITACION MODULAR

MODULO Il - TEMAS Y SUBTEMAS - CRONOGRAMA

HORA DE
TEMA SUBTEMA CLASE
1ra 2da 3ra 4ta 5ta
b Costos de b1 Identificacion de costo de produccion en 2
produccidn para cadena de distribucion y cadena de valor
mercados por (costos logisticos para la comercializacion) TR
volumen y costo | 59 |dentificacién de precios de mercados
de venta acid mayoristas 20.NOV
comercializacion
( ) H3.  Otras fuentes de consulta para la los
para aceeso a recios en mercados
mercados P
6. Mecanismos para | 6.1 Ruedas de negocio, enlaces comerciales 9 VIERNES
24 NOV
la o lizacid 6.2_Venta por contrato, e-commerce y otras
mmerﬁ_la zacion metodologias para la comercializacion por
consultiva volumen
6.3_Venta por contrato, e-commerce y otras
metodologias para la comercializacién por
volumen
7. Gestion y 7.1 Manejo de FODA y planes de mejora para 2 LUNES
sostenibilidad de mercados por volumen 27.NOV
Mercados por volumen ) ) .
7.2_Manejo de fichas técnicas para responder a
la industria: volumenes, calidad, poscosecha
y trazabilidad
8. Mercados por 81 Plenaria de exposicion y discusion de 2 VIERNES
volumen: avances y expertos 01.DIC
retos




ESCUELA DE AGRONEGOCIOS Y
COMERCIALIZACION DEL MAG

Metodologia, Caja de
herramientas y Evaluaciones
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MECANISMOS DE LA ESCUELA DE AGRONEGOCIOS Y COMERCIALIZACION
ESAC - CAJA DE HERRAMIENTAS PARA LA TUTORIA Y AUTOAPRENDIZAJE

CONTIENE MATERIAL QUE HA SIDO REVISADO Y SE RECOMIENDB
COMO UN RECORRIDO PARA LA CONSULTA Y EL AUTOAPRENDIZAIJE.

LA PRESENTACION EXPONE UNA SERIE INFOGRAFIAS QUE HAN SIDO
EXTRAIDAS DE VARIAS FUENTES DE CONSULTA.

LA APLICACION DE HERRAMIENTAS METODOLOGICAS EN GRUPOS DE
INTERES, PERMITIRA VALIDAR LA PROPUESTA DE CAPACITACION Y
ANALIZAR VARIABLES QUE PUEDEN SER COTIDIANAS PARA EL
PARTICIPANTE.




MECANISMOS DE LA ESCUELA DE AGRONEGOCIOS Y COMERCIALIZACION

ESAC - PLAN INTERACTIVO Y EVALUACION DE APRENDIZAJES

V7 ) f N\
éa .
EVALUACION DEL TEMA: ES UN FORMULARIO SOBRE EL
, EVALUACION EVALUACION
TEMA TRATADO DURANTE EL DESARROLLO DEL MODULO. FORMAT|VA s MAT A
\RESUELTO POR LOS PARTICIPANTES EN LA PLATAFORMA. U N
< _J & J
[TRABAJOS INTERACTIVOS: SON TAREAS EJECUTADAS CON\
HERRAMIENTAS WEB QUE EL FACILITADOR/A CREARA PARA
\LOS PARTICIPANTES EN UN LAPSO DEL TALLER VIRTUAL. )
4 )

DIAGNOSTICO - FOROS: SON APRECIACIONES RAPIDAS
QUE EL FACILITADOR EVALUARA A TRAVES DE LA
KPLATAFORMA E IMPLICA LA PRESENCIA DEL PARTICIPANTE. )

(NARRACI()N TECNICA: TAREA DONDE SE APLICAN\

HERRAMIENTAS EN UN GRUPO DE INTERES O EXPERIENCIA , PLAN DE
KDE CAMPO. RECOGE Y ANALIZA VARIABLES DE CADA TEMA./ e MEJORA
'(PLAN DE MEJORA: CONDENSA PRODUCTOS OBTENIDOS\
EN LA NARRACION TECNICA Y EN BASE A UN ANALISIS DE

\VARIABLES, GENERA UNA PROPUESTA DE RESULTADOS. )

NARRACIO
TECNICAN
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